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TremTech :  
les visionnaires du bois
D’entrée de jeu, le président de l’AQMAT, Richard Darveau, a admis qu’il vient habituellement au lac  
Témiscouata pour taquiner la grosse grise qui se tient dans le fond, à 200 pieds de profondeur. Mais cette 
fois, il est venu visiter l'usine de TremTech sur la bien-nommée rue des Innovateurs. Bien-nommée, car les 
deux patrons, Guillaume et Vincent, sont des créatifs. Et on constate, dès la porte franchie, que leur  
entreprise, à l’aube de célébrer ses 20 ans d’existence, est à la croisée de chemins prometteurs.

En pleine discussion à savoir si le but d’Alain Côté était bon 
(oui, oui, c’était alors le sujet !) : Vincent Gosselin, directeur 
financier, Richard Darveau, président de l’AQMAT  
et Guillaume Michaud, directeur des ventes.

Les Produits TremTech Inc. a été fondée en 2005  
à Témiscouata-sur-le-Lac, fusion des municipalités  
de Cabano et de Notre-Dame-du-Lac, dans  
le Bas-Saint-Laurent.

En 2016, elle est acquise par deux jeunes entrepreneurs 
sous le nom Bois TremTech : Guillaume Michaud  
et Vincent Gosselin.

Son portefolio comprend notamment du lambris,  
du lambris 3D, des tablettes, des panneaux de bois 
(jusqu’à 36 pouces par 12 pieds), des planchers de bois 
franc huilé, des moulures, tout cela avec ou sans finition.

Plusieurs essences de bois sont utilisées, principalement  
le tremble, d’où est tiré le nom de l’entreprise.

Elle emploie une quinzaine d’employés.

Les copropriétaires sont aptes et motivés  
à développer pour les marchands et leurs bannières,  
des produits génériques et/ou des marques privées. Ils  
souhaitent développer des partenariats solides comme 
avec les manufacturiers qui leur font confiance depuis bon 
nombre d’années dans l’industrie du cercueil, des planches  
à neige, des saunas et maintenant des murs acoustiques.
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« Pendant plus de dix ans, j’étais dans le cercueil avec mon père. »

L’affirmation surprend. Elle est de Guillaume Michaud qui a grandi 
dans le monde de la PME manufacturière, occupant presque tous 
les postes. Il explique qu’à ses débuts, TremTech ne produisait 
que des composantes de cercueils.

Il convient de souligner que le tremble – de son vrai nom peuplier 
faux-tremble – se prête aisément au déroulage pour le placage  
et dans la fabrication de panneaux OSB ou de contreplaqué  
et de poutres en lamellé-collé. Il est aussi apprécié en ébénis-
terie pour des meubles, des saunas, des articles de jardinage, 
des lamelles de stores, des moulures et donc, aussi, pour  
des cercueils.

Un VRAI répertoire des
produits bleus pour la
construction et la rénovation 

ata ogueLe

Pour y afficher vos produits
Jasmine Sylvère
Jasmine@aqmat.org

Déjà 300 produits québécois en ligne.
Promu auprès des quincailliers.

Bientôt aussi auprès des entrepreneurs en
construction, des architectes et des designers.

TremTech emploie aussi du pin rouge sélect,  
comme on le voit ici. 

Sauf que le tremble affiche aussi d’autres qualités que TremTech  
entend anoblir. D’abord sa belle couleur blanc crème avec  
un cœur qui passe délicatement du brun au gris-blanc sans  
transition visible. Ce feuillu offre un grain de bois plus fin que  
le résineux, pouvant déboucher sur des travaux de menuiserie 
d’une belle finition.

L’histoire de Vincent Gosselin, elle, n’est pas sans rappeler  
« La grande séduction ». Comptable de formation, il atterrit 
dans le Témiscouata en 2007 à la fin des études en médecine  
de sa conjointe. Où ? Dans la fabrique de cercueils où il fait  
la rencontre de Guillaume avec qui il achètera Tremtech près  
de 10 ans plus tard.
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« On essaie d'optimiser la ressource  
au maximum. On ne veut pas laisser  
de déchets. On veut s'assurer que chaque 
planche, chaque morceau de bois est  
utilisé à son plein potentiel. On a une 
grande diversité de produits qui nous  
permet d'utiliser du bois de différents 
grades, de différentes longueurs, dans  
la fabrication de différents produits  
ou sous-produits. »

-  Vincent

LA COUPE
La première transformation est réalisée selon un patron 
de débitage longuement étudié, à partir de billes 
minutieusement sélectionnées. Un sciage de précision 
et un classement rigoureux permettent d’obtenir une fibre 
de qualité supérieure.

3
LA MISE EN MARCHÉ
Des efforts de vente, de représentation et de livraison sont 
planifiés pour diminuer les déplacements. Étant au cœur 
de la ressource forestière, son usine s’approvisionne 
en matière en réduisant les distances de transport.

6

LA RÉCOLTE
Des méthodes stratégiques de coupe sont élaborées 
en fonction de la possibilité forestière. La protection des 
cours d’eau, la régénération naturelle et le reboisement 
d’essences adaptées sont à la base des préoccupations 
de TremTech.

2
LE SÉCHAGE 
Souvent négligée, cette étape est une priorité pour 
TremTech qui n’utilise que du bois sec de grande qualité 
et à partir d’une énergie propre.

LA TRANSFORMATION 
ET LA FINITION 
Des travailleurs soucieux de la qualité de la fibre, opèrent 
des équipements spécialisés pour optimiser la valeur des 
produits finis. Au choix du client, une huile naturelle 
et écologique est utilisée pour la finition.

LA FORÊT 
Une ressource naturelle, fortement convoitée qui abrite 
une grande biodiversité. C’est une richesse écologique 
incomparable à respecter.

4

5

1

De la nature à votre décor

Circuit court, portée longue
Prendre part au combat contre les émissions de gaz à effet  
de serre importe aux deux proprios et ils le font notamment  
en réduisant le plus possible le transport et les déchets.

Pour TremTech, la conscience écologique prend toute sa forme  
et son importance par la boucle forestière. Son objectif est d’uti-
liser et de revaloriser des essences locales via un réseau court 
entre la forêt et l’usine, une proximité qui permet d’assurer une 
saine gestion de toutes les étapes de la transformation du bois. 

De plus, l’utilisation des résidus pour créer une énergie verte 
optimise le plein potentiel de la récolte forestière. En effet,  
en s’approvisionnant avec une matière non seulement renouve-
lable, mais aussi, déjà à maturité, TremTech préserve la régé-
nération naturelle de la faune, de la flore et des cours d’eau.  
Sa direction affirme haut et fort qu’elle tient à assurer aux 
générations futures une conservation des richesses naturelles  
qui les entourent.

L’entreprise est située aux abords de la A85, aux frontières avec 
le Nouveau-Brunswick. Elle fait affaire avec Transports Morneau, 
ce qui lui permet de livrer à la grandeur de la province. Et n'im-
porte quel transporteur est capable de venir chez eux.

Quant à l’utilisation du bois, elle est quasi totale.

« L’un des avantages de TremTech, c’est 
qu'on est situé très près de notre matière 
première. On est à moins de 30 kilomètres 
de deux usines de sciage pour qui on est 
traité en client prioritaire. »

-  Vincent
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Technologie et sociologie
L’avantage d’un duo composé de la science comptable (Vincent) 
et de la science de la vie en entreprise familiale (Guillaume), c’est 
d’avoir une direction qui a la tête et le cœur à la bonne place.

Une visite des installations de TremTech montre du premier 
coup d’œil le mariage entre des équipements techniques  
de production à la fine pointe et la présence des humains, encore  
et toujours nécessaire.

« Nous investissons dans les robots, nous 
investissons dans les équipements. Nous 
investissons aussi dans notre capital  
humain. Nous n'avons pas peur d'arrêter 
l'usine pour que nos employés soient  
en formation afin qu’ils aillent chercher 
une reconnaissance des acquis et à la fin,  
un diplôme. »

-  Guillaume

Guillaume Michaud explique à l’AQMAT le partenariat  
universitaire pour développer ce robot collaboratif  
destiné au ponçage et former l’opérateur.

L’intérêt accordé aux ressources humaines prend une dimen-
sion sociétale quand on apprend que TremTech, chaque année, 
comble un ou deux postes à des concitoyens qui présentent des 
besoins spécifiques limitant leur intégration sociale.

« En tant que bon citoyen, TremTech croit 
qu'il est très important de faire la valori-
sation des employés. Dans ce sens, nous 
avons des personnes qui sont intégrées 
dans l'équipe afin de se sentir valorisées, 
elles sont incluses au travers des autres, 
elles sont en formation au besoin, tout ceci 
leur permet d'aller chercher des acquis  
et d'être reconnues par les pairs. »

-  Guillaume
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Collection de têtes à couteaux de moulurières.

« TremTech s’en va bientôt sur 20 ans.  
Au fil des années, surtout depuis les  
derniers quatre ans, on a beaucoup  
renouvelé nos équipements, ce qui nous 
a permis d'augmenter notre capacité 
d'aller chercher une performance. Une 
qualité qui, maintenant, nous ouvre les 
portes des quincailleries et des centres 
de rénovation. »

 -  Guillaume

L’un des premiers à faire confiance à TremTech  
il y a plusieurs années, c’est Christian St-Pierre,  
marchand-propriétaire Home Hardware à Témiscouata- 
sur-le-Lac, que l’on voit ici, sur un plancher de frêne,  
entourés de sa relève, son garçon Tristan et sa fille  
Pénélope, aux côtés de Richard Darveau, président  
de l’AQMAT.

« TremTech produit essentiellement  
du lambris, des panneaux de bois,  
de la moulure et des tablettes. Mais  
on est attentifs aux besoins du marché. 
Dans ce sens, nous sommes ouverts aux 
quincailleries, à écouter leurs besoins,  
à aller chercher certaines exclusivités.  
Aller chercher des produits de niche avec 
finition, sans finition, c'est un peu notre 
créneau, la flexibilité, elle nous permet  
de s'adapter au marché. »

-  Guillaume

« On est nettement en bas du 1 % sur tous 
ces indicateurs », disent-ils fièrement  
en coeur.

-  Guillaume et Vincent 

La taille de l’entreprise, l’expertise des patrons, la fiabilité de leurs 
équipes font en sorte que TremTech est assez petite pour consi-
dérer les projets les plus personnalisés et ponctuels. Mais elle 
est aussi assez grande pour envisager les productions de la plus 
grande ampleur et récurrence.

Dans le cadre de ce contrat-type, TremTech affirme n'avoir pra-
tiquement aucun retour, aucune perte, aucun bris, de transport.

Leurs limites sont les besoins des 
quincailliers et de leurs clients

« On est capable de produire, on est aussi 
capable de livrer. La preuve, depuis cinq 
ans, on a la confiance d'un des principaux 
groupements d'achat en quincaillerie  
à qui on livre des tablettes à une  
cadence d'environ 2 000 par mois. »

-  Vincent
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